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Zarządzanie sprzedażą i e-commerce
- Specjalność - studia I stopnia

Kierunek: Marketing i sprzedaż

OD PAŹDZIERNIKA Studia licencjackie

Czego nauczysz się, wybierając tę specjalność? 

Nauczysz się tworzyć plany sprzedażowe, które wspierają osiąganie celów biznesowych i maksymalizują

wyniki w różnych branżach oraz kanałach sprzedaży. 

 

Zdobędziesz wiedzę o marketingu międzynarodowym, co pozwoli Ci planować strategie sprzedażowe na
globalnym rynku i zrozumieć różnice kulturowe. 

Poznasz zasady merchandisingu, które pomogą Ci w planowaniu układu produktów i przestrzeni
handlowej, zwiększając zainteresowanie klientów. 

Nauczysz się stosować techniki wywierania wpływu i psychomanipulacji w sprzedaży, by lepiej
komunikować się z klientami i osiągać zamierzone cele. 

Dowiesz się, jak projektować i optymalizować platformy e-commerce, aby poprawić doświadczenia
użytkowników i zwiększać współczynnik konwersji. 

Poznasz zasady zarządzania zespołem sprzedażowym, co pozwoli Ci budować efektywne zespoły,
delegować zadania i zwiększać skuteczność sprzedaży. 

Praca dla Ciebie: 

Zatrudnij się jako menedżer ds. sprzedaży. Odpowiadaj za tworzenie

strategii sprzedażowych, motywowanie zespołu i realizowanie celów

finansowych w dynamicznym środowisku. 

Pracuj jako specjalista ds. e-commerce. Zarządzaj sklepem

internetowym, analizuj dane o klientach i optymalizuj ofertę, by

maksymalizować sprzedaż w kanałach cyfrowych. 
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Bądź menedżerem ds. handlu międzynarodowego. Nawiązuj relacje z

partnerami zagranicznymi, prowadź negocjacje i twórz strategie

wprowadzania produktów na nowe rynki. 

Rozwijaj się jako doradca klienta. Wspieraj klientów w wyborze

produktów, buduj relacje i dbaj o wysoką jakość obsługi, stając się

zaufanym partnerem biznesowym. 

Zostań specjalistą ds. eksportu. Analizuj rynki zagraniczne, koordynuj

logistykę i wdrażaj strategie, które zwiększają sprzedaż na

międzynarodowych platformach. 

Pracuj jako dyrektor działu sprzedaży. Zarządzaj strukturą

sprzedażową firmy, planuj działania strategiczne i kontroluj wyniki, by

rozwijać działalność na dużą skalę. 

Program studiów

Wybrane zajęcia specjalnościowe: 

Zarządzanie agencją marketingową – Revas 

Plany sprzedażowe 

E-commerce 

Merchandising 

Social media marketing 
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Aspekty prawne w handlu 

Marketing międzynarodowy 

Wywieranie wpływu i psychomanipulacja 

Projektowanie i optymalizacja platform e-sprzedażowych 

Zarządzanie zespołem sprzedażowym 

 

Partnerzy kierunku

  

Special promotion for candidates.

Nie musisz rezygnować, czy odkładać na później decyzji o studiowaniu – zapisz się
na studia już dziś!

Zapisując się do 30 czerwca, zyskujesz:

600 zł zniżki w czesnym odliczanej na pierwszym roku studiów

dodatkowo zwolniony jesteś z opłaty wpisowej.

do 30 czerwca

czesne już od

280 zł 330 zł zł

miesięcznie


