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Strategie i techniki sprzedazowe
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Czego nauczysz sie, wybierajac te specjalnos$¢?

Nauczysz sie pozyskiwaé klientéw indywidualnych i biznesowych, stosujgc nowoczesne techniki

sprzedazowe i budujgc trwate relacje z odbiorcami w réznych branzach.

Poznasz zasady handlu krajowego i miedzynarodowego, dzigki ktérym zrozumiesz, jak dziata sprzedaz w

réznych sektorach i na rynkach globalnych.

Dowiesz sie, jak wykorzystaé CRM i inne aplikacje sprzedazowe, by lepiej zarzqdzaé procesem sprzedazy

oraz budowaé bazy klientéw w sposéb efektywny.

Opanujesz techniki wirtualizacji sprzedazy, ktére pozwolq Ci dziataé w cyfrowych srodowiskach,

skutecznie sprzedajgc produkty i ustugi online.

Poznasz narzedzia z zakresu design thinking, dzieki ktérym bedziesz potrafit tworzyé produkty i ustugi

odpowiadajgce na realne potrzeby klientéw.

Zdobedziesz wiedze o neuromarketingu, aby zrozumie¢ psychologie konsumentéw i stosowaé jg w

tworzeniu strategii sprzedazowych i kampanii reklamowych.
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Dane zamieszczone w niniejszej karcie kierunku majq charakter wytgcznie informacyjny. Dane te nie stanowiq oferty zawarcia umowy w rozumieniu
art. 66 i nast. kodeksu cywilnego. Zgodnie z art. 160 ust. 3 ustawy z dnia 27 lipca 2005 roku Prawo o szkolnictwie wyzszym, umowa miedzy dsw a
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Pracuj jako specjalista ds. sprzedazy B2B. Nawiqzuj wspdtprace z
firmami, buduj trwate relacje i negocjuj kontrakty, wykorzystujgc

nowoczesne techniki sprzedazowe.

Zostah menedzerem sprzedazy miedzynarodowej. Opracowu;j
. strategie eksportowe, rozwijaj relacje z partnerami zagranicznymi i

wprowadzaj produkty na nowe rynki.

Pracuj joko ekspert ds. CRM. Zarzqdzaj systemami do obstugi klienta,
. analizuj dane i optymalizuj procesy sprzedazy, by zwiekszyé

satysfakcje klientéw.

Bgdz doradcg w dziedzinie neuromarketingu. Pomagaj markom
. zrozumieé, jak klienci podejmujg decyzje zakupowe, i wspieraqj

kampanie sprzedazowe oparte na badaniach psychologicznych.

Zatrudnij sie jako specjalista ds. merchandisingu. Planuj ekspozycje
. produktéw w sklepach, by przyciggaty klientéw i zwiekszaty sprzedaz

zgodnie z zasadami psychologii zakupdw.

Zostan konsultantem ds. design thinking. Pracuj nad innowacyjnymi
. rozwigzaniami dla firm, projektujgc produkty i ustugi zgodne z

potrzebami klientéw oraz rynkowymi trendami.

Program studiéw

Wybrane zajecia specjalnosciowe:

. Strategie i plany sprzedazowe

. Wirtualizacja handlu
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Merchandising

. Zarzqdzanie agencjqg marketingowqg — gra biznesowa Revas
. Handel krajowy i miedzynarodowy

. Standardy obstugi klienta

. Wspdtczesne techniki sprzedazowe

. CRM i inne oprogramowanie w sprzedazy

Partnerzy kierunku
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Special promotion for candidates.

Nie musisz rezygnowaé, czy odktadaé na pédzniej decyzji o studiowaniu — zapisz sie
na studia juz dzis!

do 30 czerwca
Zapisujgc sie do 30 czerwca, zyskujesz:

czesne juz od

. 600 zt znizki w czesnym odliczanej na pierwszym roku studiéw 280 ZI’ 330z zt
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